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Ag Dissalliklar ve Talep Kavramlari
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BUGUNKU PROBLEM COZMEIN OZETi

1. Ag dissalliklari: tanim ve grafik analizi

2. Dinamik talep ve esneklik: tanim

3. Sayisal Ornekler: bu kavramlari alistirmalara uygulama
1. AG DISSALLIGI

1.1 Tanim ve ornekler

1.2 Pozitif ag dissalliginin grafiksel agiklamasi
1.1 Tanim ve 6rnekler

Bir endistride piyasada talep edilen miktar halihazirda baska tiiketicilere satiimis miktara bagliysa o
endistri ag dissalligiyla yuzlesiyordur.

o Ag dissalligi: ne kadar fazla insan halihazirda piyasadaki bir Griine sahipse o Uriine olan talep o kadar
artar. Bu duruma “Bandwagon etkisi” denir, ¢linkii her bir yeni tiketici atlayacak son vagonu
(bandwagon) olmayan durumdan ¢ok daha fazla talep ederler.

¢ Snob (burnu havada) etkisi: piyasadaki bir Grline ne kadar ¢ok insane sahipse o Uriine olan talep o
kadar azalir. Bu duruma “Snob (burnu havada) etkisi”, eger ¢ok sayida insane Ubu Uriine sahipse her bir
yeni tiketici simdi Grind ¢ekici bulmamaktadir.

Ag digsalligina 6érnek: Benim Microsoft Office olan talep fonksiyonum direk olarak ofisimde veya
okulumda kag kisinin Office kullandigina baglidir. Ne kadar ¢ok insane kullaniyorsa o kadar Office
isteyecegim.

Snob (burnu biyik) etkisine 6rnek: eger cok insanin Rolex Daytona 1987 Special varsa bu saate karsi
talebim diser ¢lnki artik buna sahip olmak beni karizmatik yapmaz.

Ag digsalliklari direk ve dolayl olabilir:



e Direk ag dissalligi: diger tiiketicilerin sayisi benim talebimi direk etkiler. Ornegin: telefon veya
mesajlasma- bu teknolojiye sahip olan tek sizseniz bunun bir degeri olmazve deger kullanici sayisiyla
artar.

¢ Dolayh ag dissalligi: diger kullanicilarin sayisi tiiketicilerin ilgilendigi tamamlayici Griinleri etkiler.
Ornegin, digers Windows kullanicilarinin sayisi benim iiriine verdigim degeri direk olarak etkilemez,
fakat software Windowsa uyumlu programlanmis olmasi benim igin triniin degerini direk olarak etkiler.
Su da bir gercek birgok insanin Windows kullniyor olmasi software uygulamalarini tesvik eder. Bir diger
drnek: Nintendo Gameboy. Onemli olan Gameboy diger kullanicilar degil fakat cok insane bu
teknolojiyi kullanirsa ¢ok sayida oyun yaratilr.

1.2 Pozitif Ag Dissalliginin Grafiksel Agiklamasi
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Talep miktari digerlerinin talebi hakkindaki inanis bilgiye baghidir: Q = f (P, I, Qdigerleri). Ornegin, D100
egrisi tlketiciler 100 baska tiiketicinin mala sahip oldugunua inandiklari taktirde talep egrisinn nasil
gorlindugiinl gosteriri. Clinkl eger bir tliketici daha bircok sayida insanin mali talep edecegine
inaniyorsa talep artar,ag dissalligi oldugunda kalin ¢izgi final/son talep egrisi olur.

2. DINAMIK TALEP VE ESNEKLIK
2.1 Dayaniksiz Mallar
2.2 Dayanikl Mallar

2.1 Dayaniksiz Mallar



Dayaniksiz mallar yapiskan bir faktoére sahiptir — bugiin satin alinan miktar son periyodta satin alinan
miktara baghdir. Aliskanliklarin fiyat sokunu veya gelir sokunu yansitmasi igin degismesi zaman alabilir.
Sonug olarak, talep kisa zamanda uzun zamandan daha az degisir (degiskenlik gosteriri). Dolayisiyla
dayaniksiz mallar igin:

Uzun vade esneklikleri > Kisa vade esneklikleri (Absolute Deger)

o Eger fiyat asagiya inerse, veya gelir yikselirse sonug pozitif soktur:
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Dayaniksiz mallarin esneklik farkhliklari konusunda bilinen bir 6rnek benzin tiiketiminde ortaya ¢ikar.
Eger benzin fiyati ylikselirse tiiketiciler tiiketimi azaltmak icin kisa vadede pek birsey yapamazla.
Tiiketicilerin tiiketimiazaltmak icin davranislarini degistirmleri uzun zaman alir. Bunu ya (a) daha verimli
yakit harcayan arabalari satin alarak ya da (b) islerine daha yakin bir yere tasinarak yolu kisaltmakla
yapabilirler.

2.2. Dayanikh Mallar

Dayanikl mallari stok olarak diisiinebiliriz veya ekonomide hizmetteki birim sayisi olarak. Ornegin, eger
Amerika’da 100 milyon araba kullaniliyorsas, Amerka’daki araba stoku 100mm. ( Bu stok arz eden
tarafindan bitirilmis bir mal degildir.)

Dayanikh mallar igin, sistemdeki uzun vade mallarin stoku gelirin ve fiyatin fonksiyonudur. Uzun vade
dengesinde, gercek stok ve istenen stok birbirine esittir, ve blitlin satislar (Q) c¢uriyen birimlerin yerine
gecen satisladir.

Fakat kisa vadede fiyat ve gelir sokuna cevaben talep miktari (Q) ¢lrlyen birimlerin yerine gegen satislar
arti pozitif veya uzun vadede istenen yeni stok seviyesine dogru hareket etmeyi saglayan bir ayarlamaya
esittir.

Gergek stok ve istenen stok arasindaki fark soktan hemen sonra en fazladir, dolayisiyla:

Kisa vade esneklikleri > Uzun vade esneklikleri (Absolute deger)



¢ Eger fiyat dlserse, veya tiiketicinin geliri artarsa sonug pozitif bir soktur.
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3. SAYISAL ORNEKLER
3.1 Ag Dissalligina 6rnek

3.1 Ag Dissalligina 6rnek

Grafik 1.2 deki veriyi kulanarak, piyasadaki her bir toplam miktar seviyesi (Q) icin talep egrilerini
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hesaplayin, ayni zamanda bandwagon etkisi olan son/final talep egrisini de.

Piyasadaki her bir toplam miktar seviyei igin talep:
agx=a—b*P+c*Q

Grafik 1.2 den:

For P=20, D40(P) = 48

D80(P) = 80

For P=30, D40(P) = 40

Sistemi 3 denklemel ¢oziin:



(1) 48 = a- b*20 + c*40
(2) 80 = a- b*20 + c*80

(3)40=a-b*30+c*40

C yi hesaplamak igin denklem (1)ve denklem (2)yi kullanin:

80 - 48 =c*80—c*40

32 =c*40

c=32/40

gx = a - bP +(32/40)*Q (Bandwagon etkisini diizeltmek igin faktor)
a ve b yi hesaplamak igin denklem (1) ve denklem (3)kullanin:

48 =a-b*20 +(32/40)*40

40 =a-b*30 +(32/40)*40

b=0.8

a=32

gx=32-0.8P +0.8Q

gx piyasadaki toplam Uriin sayisi (Q) hakkindaki inanis seviyesi verilmis haliyle talep:
40 =32 -0.8P + 0.8*(40)

40 =64 -0.8P

_ve-

9100 =32 -0.8P + 0.8*(100)

ql00=112-0.8P

b) bangwagon etkisini kayde alip son talep icin olan denklemi ¢6zmek icin son talep egrisindeki iki
noktadan egim hesaplanir ve b elde edilir, ve sonra bunu noktalardan birine koyup a igin ¢ozllir:

Nokta 1: P=30, Q=40
Nokta 2: P=20, Q=80

egim = AP/ AQ = ($30 - $20) / (40 — 80) = -1/4



Q=a-bP

-b=AQ/ AP =1/egim =-4

Q=a-4P

$20 ve 80 fiyat P ve miktar Q yerine koyup a icin ¢dzelim:

80 =a—4*(20)

a=160

Q=160-4P

Not edin ki bandwagon etkisi olmadan talep esnekligi:

Ed = -b*(P/Q) = -0.8*(30/40) = -0.6

Ve bandwagon etkisiyle beraber son talep igin olan esneklik:

Ed = -b*(P/Q) = -4*(30/40) = -3



