Ozet: Piyasa Giiciiyle Fiyatlandirma I

* Fiyat Farklilagtirmasi

— Hedef ve Gereklilikler

* Fiyat Farklilastirmasinin Cesitleri
— Tam Fiyat Farklilagtirmasi

— Gozlemlenebilir Piyasa Boliimleri

— Tiiketicinin Kendi Se¢imi
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Fiyat Farklilastirmasi

» Fikir: Tiiketici Rantin1 Karlarla Yakalamak

« Baz1 Goz Oniine Alinmas1 Gerekenler:

-Belki haksizlik gibi goriinebilir

—Belki anti-rekabetci goriinebilir (baz1 isten ise ( B2B) islemlerinde7alim-satimlarda kanunsuz
olabilir- daha sonra tartigsilacak olan Robinson-Patman Act )

— Fakat bazi tiriinlerin (finansal bakimdan) ayakta kalmasi i¢in gerekli olabilir

— Bu sartlar disinda satin alamiyacak insanlar i¢in indirim

— Cogu zaman verimliligi gelistirir



Fiyat Farklilastirmasi i¢in Gerekenler

* Piyasa giicii olmal

e Tekrar satmak gii¢/zor olmali

» Tiiketicilerin tercihleri hakkinda bilgi sahibi olunmali

Fiyat Farklilastirmasinin Cesitleri

*Tam Fiyat Farklilastirmasi

(Ozel-Miisteri Odakl1 Fiyatlandirma)

» Gozlemlenebilir Piyasa Boliimlerine Fiyatlandirma
* Tiiketicinin Kendi Se¢imini

Tam Fiyat Farklilastirmasi

* Her bir birim i¢in asgari satis fiyatini istemek

= herbiri i¢in fiyat P=P(Q) (Talep egrisinde her bir nokta)
« Uretici biitiin tiiketici rantin1 alir.

(Toplumsal kayip yoktur.)

» Pratikte biitiin rantin kapsanmas1 zordur.

« Ornekler

Gozlemlenebilir Piyasa Boliimleri
» Tanimlanabilir/categorize edilebilir tiiketici grubu icin fiyat:Yasa gore,...

)y = Gelir R,(Q,)

P==

Uretim: maliyet ( (Q, = 0Q.) |

Q. % Gelir R.(Q,)

» Karlar = R1(Q1) + R2(Q2) - C(Q1+Qz2)
— Ql ve Q2 kar1 maksimize temek i¢in segin, yani.

* MRi=MC

* MR2=MC

— bundan dolay1

* MRi= MC = MRz



Gozlemlenebilir Piyasa Boliimleri - 11
» Daha az esnek tiiketicilerden daha fazla fiyat istemek

Ri(Q1) =P1(Q1) Q1; R2(Q2) = P2(Q2) Q2

* MRi1=Pi(1+ 1/e1)

* MR2=P2(1 + 1/¢2)

* MC = MRi=MR2=>P2/Pi=(1+ l/e1) / (1 + 1/e2)

* Marjinal Maliyet , MC sabitken:
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Pratikte Piyasa Boliimlerine Fiyatlandirma

* Nasil yapiliyor?

— Farkli esneklikleri olan gruplar1 (kolayca dogrulanabilecek) belirlemek
Ornekler

Tiiketici Kendi Se¢imi
* Gruplar Uiriin segimine gore kendi kendilerine yaptiklar

belirlemelerine gore almak
« Ornekler

Tiketici Kendi Se¢imi

« Biitiin tiiketiciler ayn1 meniiyii alir: {iriin karakteristikleri (kalite,
ozellikler, miktar) fonksiyonu olarak fiyat

» Menii iirtine yiiksek deger bigen (diisiik esneligi olan) tiiketicilerin
kendilerini gostermesi i¢in dizayn edilir.

* Tipik menii ucuz alternatiflere bazi maliyetler veya rahatsizlik/zorluk
yiikler.



Fiyatlandirma ve Zorluk/Rahatsizlik
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Rahatsizhk

Menu Secimi icin Yol Gosterici Ilkeler

* Firmanin yiizlestigi sorunlar

— Uriine yiiksek deger bigen insanlar sanki diisiik deger bigiyorlarmigs gibi yapmak isterler ve
rantlarin1 korumak isterler.

— Herhangi bir gruptan ¢ok fazla rant ¢ikarilirsa mali higbir surette almayacaklardir.

» Coziimler

— Yiiksek deger bicen insanlarin diisiik fiyat opsiyonundan ziyade sadece kendilerine dizayh
edilmis yiiksek fiyat tercih etmelini saglayin.

— Diisiik deger bicen insanlarin tiikketmek ve tiikketmemek arasinda kayitsiz kalmalarini (es fayda
almalarini) saglayin.

Faydali Noktalar

* Fiyat Farklilagtirmasi- tek bir fiyattaki durumdan daha ¢ok rant elde edebilmek
— Uriine yiiksek deger bicen tiiketicilerin daha fazla 6demelini saglamak (yani tiiketici rantin1 elde etmek)
— Diisiik deger bicen tiiketicilerin (gizli) indirimlerle almasini saglamak (yani toplumsal kaybi elde etmek)

 Tam fiyat farklilastirmasi her bir birim i¢in asgari fiyati istemek (tabi biliyorsak).



* Blimlendirme: daha fazla esnek olan piyasalarda daha diisiik fiyat istemek
» Kendi se¢im: Tiiketicilerin kendilerini (mesela rahatsizlik yoluyla) diisiik veya yiiksek deger
bicen olarak tanimlamalarini saglamak ve ona gore fiyat istemek.



