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14.74
Tasarruf Kisitlamalari

Prof. Esther Duflo
27 Nisan 2009

Gecen ders bir hanenin riski azaltmak i¢in bor¢ ve tasarruflar araciligiyla neler
yapabilecegini konustuk. Bor¢ alma ya da tasarruf etme imkanlar1 oldugunda
farkli donemlerdeki tiikketimlerini ayn1 seviyelerde tutmaya calistiklarini gordiik,
ozellikle de soklar gecici oldugunda. Insanlarin kredi erisimleri olmazsa neler
olacagini tartistik.

Ancak hanenin tasarruf etmekte zorlanmasi durumunda neler yasanacagini
tartismadik. Bu zorluklarin 2 farkli kaynagi olabilir:

* Daissal nedenler:
* Jcsel nedenler:

1. Tasarruf kisitlamalar:
Para biriktirmek istiyorsaniz, paranizi nerde saklarsiniz?

Bankalar kiiciik miktarlardaki mevduat hesaplarini kabul etmekte neden
goniilsiiz olabilirler? Kotii insanlar olduklar i¢in mi? Bu sorunun kolay bir
¢Ozimu var midir?

Y oksul haneler tasarruf edebilmek icin farkl yollar kullantyorlar?

* Kendi kendine yardim gruplari
* Doniistimli tasarruf ve kredi dernekleri (rosca’lar)
 Uretken varliklar (hayvanlar)

Verimsizligin muhtemel nedenleri:



* Rosca’lar: paray1 ihtiyaciniz oldugu anda alamiyorsunuz

* Hesap toplayicilar (paray1 almak i¢in negatif faiz 6diiyorlar)

* Uretken varliklar: bir tane 6kiizle ne yapabilirsiniz? (Rosenzweig ve
Wolpin).

Hanelerin “tasarruf kisitlamalarina” maruz kalip kalmadiklarini test etmek
i¢cin yapilmis bir calisma (Dupas ve Robinson, 2009).

Yerel bir bankada kiigiik isletme sahipleri i¢in bedava mevduat hesaplari
acildi (normalde 7 ABD Dolar’1 olan acilis iicreti bu hesaplar i¢in alinmadi
(bu isletme sahipleri ortalama olarak giinde 2 Dolar civarinda kazaniyorlar).
Bu hesaplar faiz 6demiyor ve 8 Dolarin altinda para ¢ekmek isterseniz 50
sent, 8 ile 15 Dolar arasinda para ¢cekmek isterseniz 80 sent, ve daha yiiksek
miktarlarda para ¢ekmek isterseniz de 1.5 Dolar transfer licreti 6demek
durumundasiniz.

Insanlarmn yalnizca %2’sinin banka hesabi var.

Aragtirmacilar 300 kisinin yarisin rastgele secerek bu kimselere actiracaklari
mevduat hesabinin agilis ticretini 6demeyi teklif etti.

6 ay sonra katilimcilardan 3 ay siire ile is etkinlikleri ile maliyetlerini giinliik
olarak kaydetmeleri istendi. Katilimcilardan kayiplar oldu bu nedenle
orneklemdeki kisi sayis1 sadece 185.

Kullanim:

e Kadinlar:
o Ortalama: 3700 Ksh. (57 ABD Dolari)
o %25: 0 Ksh.
o %150: 150 Ksh. (2 Dolar)
o %75: 1900 Ksh. (29 Dolar)
o %90: 11500 Ksh. (176 Dolar)
* Erkekler
o Ortalama: 1200 Ksh. (18 ABD Dolari)
%25: 0 Ksh.
%350: 50 Ksh. (0.67 Dolar)
%75: 400 Ksh. (6 Dolar)
%90: 1600 Ksh. (24 Dolar)

o O O O

Sonuglar:



* Isyerine yapilan yatirimlar artti
* Tiiketimde bir miktar artis oldu
* Soklara hassasiyette diisiis oldu

2. Tasarruflar ve ozkontrol

Az Once “dissal” tasarruf kisitlarini inceledik. Aslinda “i¢sel” kisitlar da
olabilir. Gegen sefer tartistigimiz sonuglar bireylerin sabit bir £ iskonto
oraninin oldugu fayda fonksiyonlar1 oldugunu varsayiyor. Aslinda, bireylerin
simdiki zaman yanlis1 olduklarina dair kanitlar var, yani yarini bugiine gore
daha c¢ok iskonto ederken, yarindan sonraki giinii yarina gore daha az iskonto
ediyorlar. Bu tarz tercihler, bireylerden bugiin kazanacaklar1 belli miktarda
para ile gelecekte kazanabilecekleri daha yiiksek miktarda para arasinda
secim yapmalari istendiginde tercihlerin fersine donmesine yol agiyor.

* Bugiin 200P kazanmay1 m1 yoksa bir ay icerisinde 300P kazanmay1 mi1
tercih ederdiniz?

* 6 ay sonra 200P kazanmay1 m1 yoksa 7 ay sonra 300P kazanmay1 m1
tercih ederdiniz?

Brosiirdeki tabloda agik gri ile gosterilen yerler beklenen sirada
gergeklesen tercihlerdeki tersine donmeyi gosteriyor.

Bireyler tam tersi sirada da tercihlerini tersine ¢evirebiliyorlar.

Zaman tutarsizliklari, hatalar ya da gelecegin kesin olmadig1 endisesi
bunlara sebep oluyor olabilir.

Bu tiir tercihler bazen “hiperbolik iskontolama” kullanilarak gosterilebilir.
3 donemli bir diinyada birey asagidaki maksimizasyonu yapiyor:

Max u(cy) + plu(cy) + 6 u(cs)]

Karsilagtirmak amaciyla geleneksel iissel fayda fonksiyonunu yazalim:

Bu bireyler yeterince birikim yapamayacaklardir. Neden?
Ornek: Kenya’da giibre icin yapilan tasarruflar

* Yilda iki kere: hasat sonrasi bol miktarda misiriniz var.



* Misirt beslenmek i¢in saklamaniz gerekiyor, ayrica gelecek ekim
doneminden dnce giibre satin almaya karar verebilirsiniz.

* Baglarda, yeterince yiyeceginiz var bu nedenle bugiin yiyip ikinci
donemde tasarruf etmeyi, giibreyi de o zaman planliyorsunuz.
(bugiin almak 1¢in herhangi bir neden yok c¢iinkii giibreye bugiin
thtiyacimiz yok, neden bugiin gitme zahmetine katlanasiniz, daha
sonra gidebilirsiniz! —not: bu durum para harcamakla alakali degil
¢linkli zaman ikinci donemde para biriktimeyi diisiiniiyorsunuz,
sadece markete gitmenin maliyetiyle alakalr)

* Ancak sonralari sabirsizlik sergilemeye basliyorsunuz, gidip giibre
almak soyle dursun, her seyi yiyebilirsiniz.

* Bu sekilde sezonun basinda ¢ogu kisi giibre satin almaya karar
veriyor ama sonunda almiyor.

* Kenya’daki verilerde de bu durum gozlemleniyor: dnceleri giibre
satin almay1 planlayan ciftcilerin oran1 %98 olmasina ragmen
yalnizca %20 - %30’luk bir kesim ger¢ekten de giibre satin aliyor.

* Ne tarz uygulamalar ¢iftcinin 1. donemde giibre satin almasini
saglayabilir?

* SAFI programa: gift¢ilere giibreyi hasat sonrasinda almalari
durumunda bedava sevkiyat yapiliyor.

* Neden ise yaramali?

* Programin farkli versiyonlari i¢in sonuglar tabloda:

o SAFI

o Hasat doneminde bedava sevkiyat

o Satin alma zamanini se¢ebileceginiz SAFI
o Tablodaki sonug¢lara bakiniz.

3. Gelismis hiperbolik iskonto oranlar ve tuistlenme
talebi

Bireyler hiperbolik iskontolamadan muzdarip olduklarinin farkina varirlarsa
kendilerini gelecek donemden itibaren tasarruf etmeye zorlayabilirler. Bu
kimseler kendilerini diizenli olarak tasarruf etmeye zorlayan iirlinleri tercih
edeceklerdir, bu iirlinler daha ¢ok birikim yapmalarina imkan verecektir
(stickK.com’da oldugu gibi).



(Bu tarz iirtinlere erisimleri olmazsa normalden daha az tasarruf yapabilirler,
giibreyi depolayamayan ve ikinci donemde tasarruf yapmayacagini bilen
Kenya’l1 ¢ift¢i gibi sahip olduklari her seyi tiikketmeye karar vereceklerdir.)

Filipinlerde mevduat hesab1 acan bir mikrofinans sirketinin 1700
miisterisinin katilimiyla bir calisma gergeklestirildi. Sirket tistlenme
ozelligi olan bir mevduat hesabini uygulamaya koydu.

Sorular:

* Kimse boyle bir mevduat hesab1 actirmak ister mi?

* Hiperbolik olarak tanimladigimiz insanlar bu tiir mevduat
hesaplarin1 agtirmaya daha yatkin midir? Mevduati agtirmay1 kabul
edenler i¢in yapilan birikimler artar m1?

* Bunun sebebinin iistlenme 6zelliginden baska herhangi bir sey
olmadigindan emin olabilir miyiz?

Deneysel tasarim:
1700 miisteri asagidaki gruplara rastgele atandi.
* Islem grubu (ev ziyaretleri sirasinda bu miisterilere iistlenmeli
mevduat hesaplar teklif edildi)
* Pazarlama grubu (bu miisterilere ev ziyaretleri sirasinda
listlenmenin degeri 6viildii ancak herhangi bir tiriin teklif edilmedi)
* Kontrol grubu: hig¢ bir iiriin teklif edilmedi

Herhangi bir iirlin 6nerilmeden dnce bireylerle goriismeler yapildi ve
hiperbolik olup olmadiklarini anlamaya yarayacak sorular soruldu. 6 ve

12 ay sonra sz konusu bankadaki ve diger bankalardaki tasarruflar
kaydedildi.

Ustlenme uygulamast:

Bireyler kendilerine zaman hedefleri ( paray1 X tarithine kadar hesapta
birakacagim) ya da miktar hedefleri (paray1 toplamda su kadar miktara
ulasana kadar cekmeyecegim) koyabilirler. Karar1 kendileri veriyorlar
ancak bir karar aldiklarinda hedefe ulasana kadar paralarini ¢ekemiyorlar.
Miisterilere hangi hedefe ulasmak amaciyla tasarruf ettiklerini gdsteren
birer sertifika veriliyor. Ayrica paralarini hesaba yatirmadan once



biriktirdiklerini koyabilecekleri birer kasa veriliyor (diisiik bariyer
listlenmest)

Pazarlama uygulamasi:

Bireylere ev ziyaretleri yapiliyor, kendi kendilerine hedefler koymaya
ozendiriliyorlar ancak iistlenme 6zellikleri olan mevduat hesab1 agmalari
onerilmiyor, bu lirtinden bahsedilmiyor (bu iiriinii duymus olsalar dahi
boyle bir hesap agmalarina izin verilmiyor).

Sonuglar:

* Kimse bu hesaplardan agtirmak istedi mi?
202 hesap agildi.
o 12 ay sonra hesaplarin %50’sinde sadece olmas1 gereken
minimum miktar vardi.
o Miisterilerin yarist hesaplarina bir kereden fazla olmak
lizere para yatirdu.
o Miktar hedefini (62) zaman hedefine (147) kiyasla daha
az kisi tercih etti.
o Miktar hedefini tercih edenler daha ¢ok birikim yapti.
o Kimse vade dolmadan once para ¢ekmek istemedi.
o Zaman ya da miktar hedeflerini tutturan tiim hesaplarin
stireleri uzatildu.
* Hiperbolik kimseler bu hesaplardan agtirdilar m1? Kadinlar i¢in
evet, erkekler i¢in hayir.

Tasarruflar: listlenme grubundaki bireylerin 6 ay sonra hesaplarindaki para
istatistiki onemle yiiksek (kontrol grubundaki kimselerin tasarruflari kiigiik
miktarlarda). Etkiler listlenme hesabindan geliyor: pazarlama grubundaki
kimselerin tasarruflarinda 6nemli bir yiikselme yok (Beklentiler onlarin da
tasarruflarinin artmasi yoniinde olsa da)



